
Version Funktionen

Die Neuheiten in den jeweiligen Act! Versionen

Sage ACT! 2013 Verkaufschancen in Sage ACT! Premium Mobile2

Automatische Verknüpfung von Kundendaten mit Social Media Informationen 
 durch automatisierte Social Media Integration3: 

Intelligente Aufgaben lassen sich offline4 ausführen und beziehen Daten- 
 Feldauslöser5 ein um automatisch Updates durchzuführen

Optimierter Download und Installation: Automatische Erkennung sollten 
 Systemvoraussetzungen nicht erfüllt sein

Erhöhte Benutzerfreundlichkeit: Änderungswünsche der Act! Kunden wurden  
 hier stark berücksichtigt

Neue Assistenten helfen bei der Erstellung einer Remote-Datenbank, sowie  
 beim Verschieben und Freigeben einer Datenbank

Mobile Clients sind mit Android Device Browsers 2.2, 2.3, 3.0 und 4.0, sowie 
 mit Safari für iPad und iPhone iOS4, iOS5 und iOS6 kompatibel

Mit Windows 8, Windows Server 2012, Windows SBS 2011m, Internet Explorer 
 10 und iOS6 kompatibel

Sage ACT! 2012 (April 2012)

Sage ACT! Premium Mobile6: Echtzeit-Zugriff auf alle Sage ACT! Premium  
 Kontakte und Kalendereinträge mit iPhone, iPad oder Android-Geräten

Mit Social Sharing können E-marketing Nachrichten in LinkedIn, Facebook  
 und Twitter automatisch gepostet werden

(September 2011)

Sage ACT! Scratchpad – ein praktischer, virtueller Editor

Erweiterte Universalsuche

Nahtlose Interaktion mit Gmail

Vollständiges Synchronisieren zwischen Act! und Google (Google Kalender, 
 Google Kontakte sowie Historisierung der Google E-Mails in Act!) 

Mobile Zugriff auf Sage ACT! Kontakte und Kalender mit Sage ACT! Connect7

Sage eServices bietet zentralen Zugriff auf web-basierte Dienste, inklusive  
 Sage Connected Services

Mit Internet Explorer 9 und Windows 7 kompatibel

Sage ACT! 2011  Intelligente Aufgaben - intelligente Aufgaben planen und automatisch, nach 
 vorgegebenen Regeln ausführen lassen (Workflows) 

 Leads von Sage Business Info Services for ACT!7 - von Hoover’s

 Vollständige Synchronisation von Outlook Kontakten und Kalendereinträgen

 Direkter Import aus Excel – kein .csv notwendig

 Mit Microsoft Office 2010 und Windows 7 kompatibel

ACT! by Sage 2010  LinkedIn, Facebook und mehr innerhalb von Sage ACT! ansehen

 E-mail Marketing mit Sage E-marketing for ACT!7

 Berichtansicht

 Verbesserte Navigation

 Startseite mit Funktions/Feature Tour, Hilfe und Neuigkeiten von Sage

 Benutzerdefinierte Verkaufschancen

Act! v16 Fokus auf mehr Vertriebserfolg durch einheitliche Unternehmensführung und 
 einheitliche Steuerung Ihrer Marketing-, Vertriebs- und Support-Prozesse

Berechnete Felder: Informationen und Daten können in Echtzeit und ohne  
 großen Aufwand ausgewertet werden

Komplette Historie einsehen - mit nur einem Klick
Act! Premium Mobile1 Verbesserungen
Erhöhte Benutzerfreundlichkeit und Systemverbesserungen
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Die Neuheiten in den jeweiligen Act! Versionen

1 Act! Premium Mobile benötigt das Einrichten von Act! Premium (Zugriff über Web). Datenzugriff über akitive Internetverbindung aus unterstützten Browsers vorhanden. 
   Act! Systemvoraussetzungen über www.act.com/de-de/products/system/v16/ überprüfen. Für alle datenabhängige Kosten sind Sie verantwortlich

2 Sage ACT! Premium Mobile benötigt das Einrichten von Sage ACT! Premium (Zugriff über Web). Datenzugriff über aktive Internetverbindung aus unterstützten Browsers 
   vorhanden. Systemvoraussetzungen über www.act.com/de-de/products/system/v16/ überprüfen. Für alle datenabhängige Kosten sind Sie verantwortlich

3 Diese Funktion ist in Sage ACT! Premium (Zugriff über Web) nicht vorhanden

4 Sage E-marketing für ACT! wird of&ine nicht ausgeführt

5 Daten- / Feldsteuerimpulse sind nur in Kontakt- und Verkaufschancenbereichen vorhanden

6 Sage ACT! Premium Mobile benötigt das Einrichten von Sage ACT! Premium (Zugriff über Web). Datenzugriff über aktive Internetverbindung aus unterstützten Browsers 
   vorhanden. Systemvoraussetzungen über www.act.com/de-de/products/system/v16/ überprüfen. Für alle datenabhängige Kosten sind Sie verantwortlich

7 Ein Sage E-Marketing für ACT! Abonnement wird benötigt

8 Ein zusätzliches Abonnement wird benötigt

9 Diese Funktion ist nur in Sage ACT! Premium vorhanden

Version Funktionen

ACT! by Sage 2009  Verknüpfung von Kontakten

 Nahtlose Interaktion mit Microsoft Outlook Email

ACT! by Sage 2008  Graphische Cockpits

 Duplikatsprüfung auf Vornamen und Nachnamen

 Duplikatsprüfung auf Gruppen und Firmen

 Erweiterte Suche für Gruppen und Firmen

ACT! by Sage 2007  Letzte E-Mail Feld

 Verknüpfte Kontakte- und Firmenfelder definieren

 Feldsicherheit8

 Sicherheit in Massen für Notizen, Historien und Verkaufschancen

ACT! by Sage 2006  Namen und verschiedene Typen an Verkaufschancen können nun vom Benutzer 
 definiert werden

 Citrix und Terminal Server Kompatibilität

 Automatische Datenbanksicherung und Synchronisierung8

ACT! by Sage 2005  Mehrere Werte gleichzeitig markieren

 Benutzerdefinierte Dropdowns

 Rich Text Formatierung

 Dokumente an Tätigkeiten, Notizen und Historien anhängen

 Gruppen mit dynamischer Zugehörigkeit

 Firmenprofile

 Mehrere Kalender gleichzeitig ansehen

 Verkaufschancen-Listenansicht 

 Sofortige Preisangebote mit unterstützten Versionen von Microsoft 
 Excel und Word

 Vertriebsprozess-Vorlagen

Caprez ConsultingWerner CaprezBellevueweg 42, Postfach 2136301 Zug
Tel. 041 500 20 20
Mail caprez@datazug.chWeb www.caprez-consulting.ch


